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Бодо Шефер  
«Законы Победителей» 

• 1. Примите решение 
• 2. Постоянно учитесь и растите 
• 3. Осознанно подходите к каждому прожитому дню 
• 4. Сосредоточьтесь на деятельности, приносящей 

доход 
• 5. Станьте личностью 
• 6. Возьмите и сделайте 
• 7. Воспитайте в себе правильное отношение к стрессу 
• 8. Учитесь преодолевать трудности 
• 9. Не изобретайте колесо заново 
• 10. Создайте импульс движения 
 
  

 



• 11. Мечтайте и претворяйте свои мечты в жизнь 

• 12. Позаботьтесь о своем здоровье 

• 13. Не бойтесь критики 

• 14. Выполняйте работу на сто десять процентов 

• 15. Используйте проблемы в качестве стимула для 
роста законов победителей 

• 16. Будьте сами себе начальником и подчиненным 

• 17. Ставьте перед собой высокие цели 

• 18. Давайте людям то, в чем они нуждаются 

• 19. Не позволяйте себе отвлекаться от работы 

• 20. Будьте примером 



• 21. Начинайте все важные дела как можно скорее 

• 22. Берите на себя ответственность 

• 23. Учитесь справляться со своими страхами 

• 24. Сосредоточьтесь на своих сильных сторонах 

• 25. Умейте давать и прощать 

• 26. Смело обращайтесь с деньгами 

• 27. Терпеливо закладывайте фундамент своего 
развития 

• 28. Окружите себя положительными примерами 

• 29. Превратите недовольство собой в стимул для 
роста 

• 30. Будьте орлом, а не уткой 



•  Значимость   курса «Основы 
самозанятости и предпринимательства»  
- это помощь  учащимся  

•    в получении   знаний, позволяющих  
ориентироваться в вопросах практической 
экономики, 

•  в  формировании у них  ценностно-смысловой,  
общекультурной, коммуникативной,  социально-
трудовой компетентности    

• и компетентности личностного 
самосовершенствования.   



•  Цель курса – формирование у обучающихся 
метапредметных компетенций,  умений 
применять полученные знания для анализа 
экономических процессов в стране, 
оценивать  свои  предпринимательские 
способности на основе комплекса знаний о 
принципах,  организационно-правовых 
основах, характеристиках 
предпринимательства в Российской  
Федерации. 



• Задачи: 
• изучить нормативные акты РФ, которые 

регламентируют предпринимательскую 
деятельность; 

• изучить этапы создания организационно-правовых 
форм предприятий и фирм; 

• изучить основной механизм функционирования 
предприятий и фирм; 

• ознакомить обучающихся с основами построения 
взаимоотношений с хозяйствующими партнерами; 

•  научить учащихся анализировать  экономические 
процессы, тенденции развития предпринимательства  
в России и за рубежом; 

• научить учащихся использовать алгоритм анализа  
способности к предпринимательству; 

• сформировать  у  учащихся  представления о 
способностях к предпринимательской деятельности; 

• создать условия для развития интереса к 
предпринимательской деятельности (воспитательная 
задача). 
 



ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ ПРОГРАММА  
межпредметного  элективного курса  

«Основы самозанятости и предпринимательства»   
 Введение в курс «Основы самозанятости и 

предпринимательства»  
• Предпосылки создания курса, принципы построения 

и преподавания 
• Характер и сущность предпринимательской 

деятельности.  
• Предпринимательские качества.  
• Характерные черты предпринимателя. 
•  Оценка предпринимательских качеств. 
• Что я умею? 
•  Какой бизнес я могу начать? 
•  Бизнес-идеи. 
•   

 



 Правовые основы индивидуального 
предпринимательства. 

 • Организационно-правовые формы предпринимательской 
деятельности. Плюсы и минусы индивидуального 
предпринимательства.  

• Правовые основы индивидуального предпринимательства в сфере 
дошкольного образования 

• Формирование правовых основ своего бизнеса. Система права РФ. 
Алгоритм определения правовых основ своего бизнеса. Базы 
правовых документов и их использование.  

• Основные этапы организации начала предпринимательской 
деятельности. Выбор вида деятельности по коду ОКВЭД. Подготовка 
документов и регистрация ИП. Виды и формы договоров.  

• Взаимодействие с контролирующими и правоохранительными 
органами. Федеральный Закон «О защите прав юридических лиц и 
индивидуальных предпринимателей при осуществлении 
государственного контроля (надзора) и муниципального контроля». 
Порядок организации проверок. Права и обязанности 
предпринимателя. Права и обязанности должностных лиц.  

 



 Анализ рынка. Продвижение 
товара/услуги. 

 • Виды рынков. 

•  Проведение анализа рынка своего товара (услуги). 

• Анализ потребителя. Анализ конкурента. Анализ 
места. Интернет-ресурсы.  

• Продвижение своего товара (услуги). 

•  Поиск клиентов.  

• Реклама. Виды рекламы. 

•  Просчет эффективности.  

•   

 

 



 Экономические основы индивидуального 
предпринимательства 

 
 

• Составление сметы бизнес – проекта. Начальные 
затраты. Ежемесячные затраты. Себестоимость 
продукта (услуги). Расчет прибыли. Анализ рисков. 
Устойчивость бизнеса.  

• Виды налогообложения для ИП. Сравнение и выбор 
наиболее выгодных форм. Налоговый учет.  

• Особенности ведения бухгалтерского учета при 
различных видах налогообложения. Необходимая 
документация. 

• Бизнес-планирование. Бизнес-план и 
необходимость его разработки. Подготовительные 
стадии разработки бизнес-плана. Содержание и 
структура бизнес-плана. Разработка бизнес-плана 
своего проекта.  
 



 Государственная и муниципальная 
поддержка предпринимательства.  

  

• Государственная поддержка предпринимательства. 
Основные формы государственной поддержки 
малого предпринимательства: правовое 
обеспечение предпринимательства, социально-
экономические и организационно-технические 
формы поддержки, социальная защита 
предпринимательства. 

• Муниципальная поддержка предпринимательства. 

•   

 



 Знакомство с финансовой игрой  
«Денежный поток».  
Роберта Кийосаки. 

• Чему учит игра? 

•  Для кого предназначена? 

•  Как играть с учащимися ? 



  
Защита бизнес проектов . 

 
Всемирная неделя предпринимательства.  

 
• Проектирование мероприятий по проведению 

Всемирной недели предпринимательства в учебной и 
внеучебной  работе образовательных учреждений 

• -беседы встречи с предпринимателями 

• -конкурсы рекламных роликов 

• Защита бизнес –идей 

• Решение экономических задач 

• Составление экономически сбалансированного бюджета 
семьи 

• Конкурс идей «Как заработать первоначальный капитал» 

 

 



КОМПЕТЕНЦИИ ПРОЯВЛЕНИЯ 

Коммуникативные 

способности  

  

 Умеет устанавливать и поддерживать контакты. 

 Умеет внимательно слушать и слышать.  

 Умеет доступно выражать свои мысли. 

 Умеет приспосабливать свой стиль общения к особенностям собеседников. 

 В процессе взаимодействия ориентирован на обоюдную выгоду. 

Командность  Способен взвешенно и тактично выражать свою точку зрения, замечания  

 Предпочитает работать в команде, в противоположность стремлению к работе в 

одиночку.  

 Стремится прийти к взаимопониманию. 

 Толерантен: с уважением относится к мнениям других, принимает различия во 

взглядах, понимает их интересы, чувства и умеет донести свои. (Умеет 

поддерживать климат сотрудничества). 

Лидерство 

(способность 

влиять на мнение и 

поведение других 

людей) 

 Активно влияет на события, в отличие от пассивного принятия происходящего.  

 Выступает инициатором действий.  

 Склонен активно выражать и защищать собственное мнение. 

 Умеет аргументировано отстаивать свои позиции.  

 Убеждает других в своей точке зрения. 

 Мотивирует и вдохновляет других на реализацию целей.    

 Уверенно действует в ситуации неопределенности. 

 Вдохновляет др. членов команды. 

Предпринимательс

тво (креативность) 
 Способен создавать НОВЫЕ идеи. 

 Сам активно предлагает собственные нестандартные варианты решений. 

Самоанализ  Конструктивно реагирует на критику. 

 Контролирует эмоции. 

 Умеет анализировать собственные поступки 



Адаптивность  Находит оптимальные выходы из сложных ситуаций 

 Быстро привыкает (адаптируется) к новой ситуации, меняя свое 

отношение 
Навыки публичного 

выступления 

(коммуникации с 

группой) 

 Учитывает интересы аудитории.  

 Строит структурированное выступление (основной части и завершения 

презентации), использует связующие фразы.  

 Умеет выдерживать время презентации.  

 Грамотно выражает свои мысли, отсутствуют "слова-паразиты" в речи. 

Говорит ясно и четко, в убедительной манере как с отдельными людьми, 

так и с группами. 

 Владеет техническими аспектами презентации (визуальное оформление). 
Позитивность  Использует позитивную лексику. 

 Переводит минусы в плюсы. 

 Умеет находить выходы/новые возможности из ситуации. 

 Активно преодолевает преграды на своем пути. 
Организаторские 

способности 
 Ставит цели, определяет способы и механизмы реализации поставленных 

задач. 

 Распределяет задачи и роли в команде. 

 Контролирует деятельность. 

 Подводит итоги. 

 Управляет временем (контролирует, удерживается в рамках). 

 Умеет расставлять приоритеты.  

 Готов нести ответственность за реализацию решений. 
Управление личным 

позиционированием 
 Понимает, какое впечатление он производит. 

 Умеет производить нужное впечатление. 


